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华夏时报（www.chinatimes.net.cn）记者 吴敏 北京报道

“2021年，新华保险
整体经营稳中有进，面对严峻的外部形势，公司坚持资产负债双轮驱动的发展策略
，资产规模突破万亿元，营业收入、利润水平、保费规模均实现了稳健增长。”3
月30日，新华保险首席执行官、总裁李全在该公司召开的2021年线上业绩发布会
上如是说道。

新华保险3月29日公布的2021年年度报告显示，报告期内，新华保险实现营业收入
2224亿元，同比增长
7.7%；实现归属于母公司股东的净利润149亿元，同比增长4.6%；总资产达到112
77亿元，
同比增长12.3%；
总投资收益率5.9%，同比提升0.4个百
分点；内含价值2588亿元，较上年末增长7.6%。

得益于亮眼的业绩表现，新华保险拟向全体股东派发2021年度现金股利每股1.44元
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（含税），总计约45亿元，利润分配方案尚待股东大会批准。

据李全介绍，2021年，在行业新单保费增长承压的情况下，新华保险实现总保费收
入1634.70亿元，同比增长2.5%，其中，长期险首年保费409.62亿元，同比增长5.
0%；续期保费1168.62亿元，同比增长3.5%。

2021年，新华保险续期保费占总保费的比例保持在71.5%的高位，始终是拉动规模

分红险
长期险首年保费占长期险首年保费比例合计79.5%，占比较上年提升6个百分点；
健康险长期险首年保费占长期险首年保费比例为20.5%，占比较上年有所下滑。

分渠道来看，报告期内，新华保险个险渠道实现保费收入1198亿元，同比增长2.1
%，占总保费的73.3%；银保
渠道实现保费收入407亿同比增长2.5%，占总保费24.9%；团险渠道实现保费收入
29亿元，同比增长21.7%。

2021年，新华保险个险渠道积极应对外部环境变化，推动渠道转型发展，挖掘客户
需求，均衡产品结构，实现保费收入1198.32亿元，同比增长2.1%，其中，长期险
首年保费154.38亿元，同比下降3.0%；续期保费1013.53亿元，同比增长5.2%。

报告期内，新华保险持续开展人力清虚，截至2021年12月末，个险营销规模人力3
8.9万人，同比减少35.8%；月均合格人力9.1万人，同比减少28.9% ；月均合格率
19.1%，同比下降4.7个百分点；月均人均综合产能2725元，同比提高4.1%。

银保渠道方面，2021年，新华保险大力发展期交业务，深化重点渠道合作，优化产
品与服务供给，全年实现保费收入407.37亿元，同比增长2.5%，其中，长期险首
年期交保费71.81亿元，同比增长26.7%；续期保费154.93亿元，同比下降6.8%。

团体渠道则坚持“以短期险为核心”的发展方向，优化业务结构，创新渠道发展，
实现保费收入29亿元，同比增长21.7%，其中团体短险约26亿元，同比增长11.8%
。政策性健康保险业务实现保费收入5亿元，同比增长104.4%，覆盖客户862万人
，同比增长15.9%。

在业务品质方面，新华保险个人寿
险业务13个月继续率
18.3%，较上年下降6.2个百分点。退保率为2%，同比增长0.5个百分点。针对继续
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率下滑的原因，新华保险副总裁李源解释，一是受到疫情的持续影响，客户经济受
到打击；另外，也对公司上门催收或上门拜访造成了困难。

投资方面，新华保险拥有以资产管理公司为主体的融合型财富管理平台，管理资产
规模超过万亿元，投资风格稳健，与负债端形成良好联动效应。2021年，该公司投
资组合总投资收益率为5.9%，净投资
收益率为4.3%。新华保险全年总投资收益576亿元，同比增长23.5%。

针对今年一季度的投资压力，新华保险副总裁兼首席财务官杨征在业绩发布会上表
示：“今年的市场形势确实非常复杂，所有投资人员都面临非常大的压力，但我们
对今年的状况也有一定的思想准备，所以在投资上也积极应对，进行了一定的大类
资产调整。尽管开年就遇上非常严峻的市场形势，但对未来仍比较乐观。一方面，
中国整体经济形势在全球范围内相对较好，另一方面，开年就遇上这样的市场问题
，比到年底再遇到问题要更好一些，可以给机构更多时间做一些调整和投资运作。
目前，保险资金的现金流量
不错，资产规模仍然在增长，我们还有力量来进行更多投资布局，更好的加入到中
国的经济建设中来。”

针对投资者较为关心的是否有回购股份的计划，以及是否会继续提高股东分红比例
的问题，新华保险方面表示：“公司暂时没有回购股份和收购其他业务的计划。公
司仍将以寿险业务为核心，坚持资产负债双轮驱动，规模价值全面发展的策略。一
方面回归保险本源，积极妥善和完善寿险功能，实现寿险业务
高质量发展
，为客户提供全方位的寿险保障和服务。另一方面为客户提供一揽子财富管理产品
和服务，满足客户多元化的财富管理需求。此外，公司暂时也没有调整股东年度分
红的计划，公司从2016年起，股东分红比例提升到了30%，符合公司经营情况和监
管要求。”

展望2022年，李全表示，在监管政策引导下，行业将更加重视参与社会治理和发挥
保障价值，数字化转型
正成为必经之路，行业进入颠覆性变革阶段。由规模取向向价值与规模有机统一转
变，由销售主导向销售与服务并重转变、由人力驱动向人力与科技双轮驱动转变。
“十四五”期间，公司将以提升发展动力为宗旨，统筹推进以寿险为核心，财富管
理和康养产业为支撑，科技赋能发展的总体布局。
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