
智行理财网
副卡怎么办理流量套餐（移动副卡怎么办理流量套餐）

三大运营商如今的竞争无疑是非常激烈的，一方面是它们不愿降低套餐价格，但是
另一方面低端用户需求又需求强烈，于是中国移动通过捆绑套餐的方式让消费者享
受到实惠套餐，借此让消费者享受到低价5G套餐。

近日笔者前往中国移动营业厅办理副卡业务，在办理过程中，营业厅工作人员建议
不要办理副卡，因为副卡的月租要10元，而保号套餐低至8元，但是可以通过变通
的捆绑方式降低套餐费用。

中国移动的5G套餐最低价为59元，然后建议笔者通过另外办理四张保号套餐卡，
然后将这四张8元套餐卡捆绑到主卡上，如此一家人就可以享受到低价5G套餐，但
是要求申办新卡号作为主卡，最终笔者选择了119元套餐并赠送一条长期免费的30
0M宽带，捆绑了4张卡共享这张主卡的30GB流量。

由于每个运营商限制一张身份证只能办理5张卡，笔者因为其他需求而需要再办理
几张卡，于是也到另一家运营商办理主副卡业务，可惜是这个运营商没有这种捆绑
套餐方式，只有主副卡，而且由于笔者使用的是59元套餐只能办理一张副卡，副卡
月租是10元。如果重新申办新卡至少要99元，99元套餐倒是可以办理四张副卡。

对比可以看出中国移动方面要比另一家运营商灵活，并主动想法为消费者降低资费
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，从业务繁忙情况来看，中国移动开了8个窗口+3个VIP窗口，依然忙不过来，另
一家运营商只有两个窗口却是办理业务的人员并不多，当然如今中国移动的要求也
高了，笔者139元套餐都无法享受到VIP服务。

如今三大运营
商之间的竞争也异常激烈，
自4G商用以来，近三年时间中国电信
在新增用户市场居于第一名，而中国移动在新增用户市场落后，甚至已连续出现几
个月出现用户净流失，如此情况下，中国移动如今不得放低身段。

据悉中国移动对于使用了10年的老用户给出了诸多优惠，例如降低了免费获得固网
宽带的最低套餐要求，给予用户欠费后一定的免费通话时间等实惠，来挽留老用户
，显示出了中国移动的诚意。

不过三大运营商虽然给出了一些小恩小惠，并无法让消费者满意，消费者要想获得
真正的实惠恐怕还得等中国广电进入后加强市场竞争，这也是当前为何消费者对中
国广
电高度关
注的原因，他们都
期待中国广电的加入能提供实惠的套
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餐，当年4G
时代竞争最激烈的时候，三大运营商就曾推出价格低至30元以内的套餐，或许中国
广电的加入也能促使运营商推出低价的套餐吧。

从笔者办理这些套餐卡也发现如今办理新卡号的难度越来越高，消费者换号的难度
越来越大，在某运营商的
营业厅就遇到一个用户咨询办理携号转网
的事情，营业厅人员就表示办理携号转网只能在特定的营业厅办理，可能运营商希
望通过这种增加难度的方式来避免用户进一步流失吧，携号转网的统计数据显示用
户主要流入中国电信，中国联通和中国电信都主要是流失用户。

运营商坐享了厚利已有多年，近几年它们每年获得千亿利润，然而运营商依然说自
己不赚钱，相比之下私营企业的净利润率却只有2-3个百分点，电视行业甚至只有1
%的净利润率，可见运营商利润的丰厚，不过随着中国广电的到来，运营商的竞争
势必再次激烈，它们必须给消费者更多优惠才能吸引用户，希望到那时候这些套餐
价格都能下降吧。
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