
智行理财网
郁金香事件对荷兰的影响（郁金香事件对荷兰的影响为什么经济衰退）

随着七夕锦衣各种爆料的放出，已经有不少小伙伴表现出对浪淘纱为首的锦衣
礼盒市场的担心。那么，我们就以知名金融事件“荷兰郁金香”来给大家分析
一下吧！

一、著名的“荷兰郁金香”金融事件

17世纪中期时，郁金香从土耳其被引入西欧，当时量少价高，被上层阶级视为
财富与荣耀的象征，投机商看中其中的商机，开始囤积郁金香球茎，并推动价
格上涨。1635年，炒买郁金香的热潮蔓延为全民运动，人们购买郁金香已经不
再是为了其内在的价值或作观赏之用，而是期望其价格能无限上涨并因此获利
。

到了1634年，由于大量外国商人听闻荷兰郁金香买卖非常红火，便奔赴荷兰参
与到了郁金香投机当中，导致原本已经是天价的郁金香球茎价格再一次飞涨。
至此，这场郁金香狂热已经持续了长达30余年。而阿姆斯特丹交易所为了满足
郁金香的狂热交易，专门为此设立了买卖会场。
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1637年2月4日，郁金香市场突然崩溃，六个星期内，价格平均下跌了90%。
郁金香事件，是人类史上第一次有记载的金融泡沫经济，此事间接导致了作为
当时欧洲金融中心——荷兰的衰落。

二、从金融的角度分析如今的限量锦衣、祥瑞市场

其实，如果我们把这个事件套用到锦衣礼盒市场上也是可以的。目前的锦衣市
场上不仅有商人囤积锦衣，多开、散人玩家手里也或多或少拥有一些“限量礼
盒”。这些“限量礼盒”有的价格飞涨（比如浪淘纱锦衣礼盒），有的甚至跌
破原始售价（比如非你莫鼠礼币）。

简单来说，能影响“限量锦衣”价格的主要原因已经被官方否定，在所有限量
锦衣均不会返厂的大前提下，锦衣、祥瑞礼盒也有了一定的保底价值，不管你
是囤货也好，倒卖也好，都不至于亏掉成本（个别锦衣、祥瑞除外）。

但对应的，梦幻西游也在持续不断的推出新锦衣。而且随着时间、技术、美工
水平的进步，新的限量锦衣已经同此前的限量锦衣出现了差距，这个差距直接
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或间接导致了一些限量锦衣、祥瑞的售价。所以无论囤哪一款“限量”，都需
要明白这一点。

三、经典案例——“浪淘纱”限量礼盒

限量锦衣“浪淘纱”就是一个很好的例子。虽然这是一款2019年放出的“限量
锦衣”，角色保有量、礼盒数量都非常多，但由于玩家基数的迅速增长（这个
从大烟花区数量激增就能看出来），原本大量的“浪淘纱”经过2年后就变成
了“稀有品”。

此时，我们总能看到很多关于“浪淘纱”锦衣礼盒被高价售出的消息或文章，
使得不少小伙伴有了“接盘”的想法，并将至付诸行动。但对于最早购买浪淘
纱锦衣礼盒的那批人来说，已经赚到了“第一桶金”。
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2022年七夕限量锦衣目前已经可以确定是短款，面对即将到来的冲击，不少小
伙伴都抱着“悲观”心态。但这其中大部分人，都是属于“高位接盘”的人，
他们一开始以为浪淘纱锦衣会一直涨下去，所以拿着存款去接盘，希望可以赚
的多一点。但没有想到的是，新的七夕短款锦衣有稳压浪淘纱一头的态势。

实际上，浪淘纱锦衣礼盒虽然会被新七夕锦衣冲击，但按照目前梦幻玩家的心
态来看，这要商人不大量降价售卖，价格依然可以稳定在一个合理的区间。毕
竟，无论是浪淘纱还是新锦衣，本身就存在设计风格、美术风格不同的情况，
经济能力足够的玩家，自然会“我全都要”！

至于对青花瓷的锦衣产生的冲击，个人认为可以忽略不计。毕竟，青花瓷不仅
保有量低，还是每年春心萌动大赛的“核心”奖品，能对它产生冲击的只有“
返厂”。

四、小结

总的来说，新锦衣的出现解决了不少小伙伴没有“短款锦衣”的问题，它虽然
有冲击浪淘纱锦衣市场的可能，但就目前的玩家数量和商人心态而言，它的保
有量势必会比浪淘纱多出不少。所以，其影响力还是十分有限的。
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目前，聪明的商人已经开始收“单狐号”了，有了这个独一无二的限量祥瑞之
后，以他们的能力、财力足以稳住自己手里浪淘纱礼盒价格，这里只能建议各
位小伙伴要根据自身经济能力情况判断是否囤货。毕竟，盲目跟风是一个既不
理智、又要承担风险的行为。
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