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车险的优惠和什么有关系，怎样购买车险才最便宜？

现在随着经济条件越来越好，汽车保有量也是逐年递增，每年购买的车险是车主一
笔不小的开支，如何购买车险才能更加划算，每年保险费优惠和什么有关系呢？作
为车主我们也要多多了解心里有数才能不被套路。 

车险分为两大类交强险和商业险，它们的优惠是分开计算的，交强险和商业险都有
自己的优惠计算方式单独计算系数不会互相干扰。 

咱们先了解规则比较简单的交强险，交强险的优惠就看上一年度（保单年度）出险
几次，没有出险的话回溯连续几年不出险，以山东地区为例，家庭开的五座汽车首
年购买时标准保费950元，如果当年度不出险，下一年买的时候就是855（优惠10
%），继续不出险就是连续的两年不出险就是760（优惠20%），继续不出险就成6
65（优惠30%），7折就是山东地区最低折了，假设这个年度有一次有责任的出险
了下一年就恢复基准的950，两次有责任的出险就是1045元，但是3次或者更多出
险对保费没有影响还是1045。但是如果发生有责任的造成人员死亡的事故就会变成
1235，如果事故当中车主这边是无责任的话就算交强险理赔了也不会影响保费的。
 

另外交强险在其他省市优惠系数也是差异化的，例如北京、天津、河北、宁夏连续
三年不出险就会打65折；内蒙古、广西、海南、青海、西藏连续三年不出险就会打
5折，例如只有上海、北京、广州、福建、贵州几个地区执行少数违章行为会影响
保费，如果不出现违章相应的也会优惠。但是这些优惠情况都是保险公司根据平台
给出的理赔数据以及交警部门传送的数据为准，基本无法改动，更换保险公司没有
用，有异议的就自己打电话查一下出险的地点时间能不能对上，一般不会出错的。 

商业险的优惠系数比较复杂一点，出险次数、车型、还有保险公司自己的核保系数
，也和在哪个渠道买有一定关系。先说车主自己能控制的因素购买渠道，一般来说
电话车险会在保费上便宜一些，但是现在其他渠道也会赠送一些比较实用的增值服
务，所以没有绝对性，最好的话就是选定几个保险公司多渠道报价，选一个价格最
低、增值服务最合适的购买就行，只要险种额度一样理赔起来没有区别的。 

第二就是出险次数，如果车主是连续购买商业险的话会看近三年总共出险几次来定
系数是多少。3年内都没有理赔就给给到0.6的系数（基准费率打六折），3年之内1
次出险0.7系数，3年之内2次出险0.8，3年之内3次出险1(就是不打折的)，3年内4
次出险1.2系数（就是基准费率上浮20%），3年内5次出险1.4系数，3年内6次出险
1.6系数。3年7次出险1.8系数，3年8次出险2系数 
注：这个系数不是商业险最终的优惠折扣只是根据出险次数能给的折扣毕竟还有其
他的因素影响。 

有些保险公司出险次数过多就会拒保，什么价格都不给保，所以要尽可能控制出险
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次数，不要小额多次报案理赔，很不划算。另外如果还没有连续三年保单怎么算呢
？其实很简单比如一年保单的情况，一年一次出险就和三年三次出险是一个系数，
一年两次出险就和三年四次数出险一样，就是出险次数-连续保单的年数得出数字一
样就是一个系数。特殊的情况比如车过户了之前出险不出险就不算了，按新车系数
1来计算，脱保3个月以上也不追溯了。 

第三车型也会影响优惠系数，有些车的零整比太高，肯定优惠就少，这个保险公司
不会公布具体系数的，大家也无从考据，知道就可以了。 

最后还有一个保险公司的风险评价，这个系数肯定也和出险几次有关，有些地区就
和赔付率也就是赔付金额有关，所以并不是只看出险次数，也会看出险金额的，只
是这方面影响没办法说的很明白罢了。 

最后总结就是尽量注意开车安全少出险，买保险多比较。买保险就以防万一转嫁风
险的，不是为了把保费理赔回来的，了解越多心里越有数。很多小细节没有说到，
也之前一样，上述内容有一定局限性，都是基于我半个业内人的简单理解，有不尽
之处也欢迎专业的人士批评指正，希望车主朋友们能够明明白白的缴费，掌握自己
的权利。 
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