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在寻找有爆发可能的小盘股时，都要找那些价格低而回报率又高的股票。这类股票
的公司呈现三个特征：正快速增长的小型上市公司、复苏型企业及尚未赢利的初创
公司。

前两类公司都很容易进行分析。如果公司赢利，我们可以用评估大型公司的财务指
标来对其进行评估。不过如果一家公司曾经赢利，但经历了一段困难时期，导致其
股价跌至低位，这种情况下我们也可以用历史数据对其进行评估。通过假设公司的
销售额、利润率及债务水平，我们就可以判断出这个公司及其股价有无复苏及反弹
的可能。

不过最难分析的公司就是第三种，即那些未曾赢利过，或许永远也没有创收可能的
公司。由于股市的一个目的就是新兴公司能在这里筹集到持续经营所需的资金，所
以创业板中的许多小盘股公司都是为这一需要而来。这些公司都有不错的创意，且
创始人理想远大。这些公司所从事的业务五花八门，有钻探石油的，生产人造皮肤
的，还有将家庭垃圾转化成混合肥料的。那么我们如何判断哪些公司可能成功，而
哪些又将一败涂地呢？

1、弄清公司生产的产品是什么？

第一件要做的事儿就是弄清公司生产的产品。其实想真正了解产品的本质，有时并
不容易。不过每当我与这些公司的总监们会面时，常常会要求他们解释一下他们的
产品都能干什么。如果我无法理解这个产品，或是不明白这种产品的市场需求在哪
儿，那么就肯定不会投资这家企业。

2、公司竞争力在哪儿？

资本主义的神奇之处在于，企业家生产出的东西只要能满足人类需求，它就以利润
的形式奖励他。不过这也意味着，只要有需求，比如说可替换能源，就会有人（如
成百上千的发明者及商人）对其趋之若鹜。从我的经验来看，要说这类公司没有竞
争力，那是不太可能的。他们或许领先于竞争对手、或是产品在业内更胜一筹、或
是产品获得专利。不过也有可能一些外门汉试图介入同一市场。想查看这些公司的
竞争力不太容易，不过至少得试一下，可以在网上搜罗一下。

3、是否物有所值？

尽管这些公司创意不错、产品也很好，但如果没人买，它们也是一文不值。你得知
道公司打算如何为产品定价、想想谁会买。比如，我遇到过许多在医药领域进行创
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新的公司，不过当他们打算把产品卖给囊中羞涩的官僚机构，比如英国国家医疗服
务系统时，常常一无所获，无功而返。

4、规模能有多大？

我喜欢寻找能征服世界的产品！典型的例子就是麦当劳和谷歌了。如果一家初创公
司要想变成业内大佬，这家公司的销售额与利润得很高才行。不过像销售篮球这样
的耐用品可达不到这一目标。我寻找的产品能在全球有市场，且还能重复销售。理
想的产品就是可口可乐了翻版了！

5、能赢利么？

每个公司都必须有一种商业模式。这包括定价、支付方式、销售、可变成本（成本
随销量的变动而涨跌）以及固定成本（不随销量而变）。一家公司成立之初，在创
收之前肯定先要付出成本，不过在将来某一时期，所采用的商业模式必须能使公司
扭亏为盈才行。本质上来说，就是在未来某一时点，销售收入必须大于公司运营成
本才行，否则公司就一文不值了。真是这样么？销售额必须达到多少才能支付所有
费用？

6、公司多久才能实现收入大于支出？

如果说有一件事初创公司比其他类公司更易出错，则要非实现预期利润所需的时间
莫属了。如果公司管理层告诉你这段时间有多久，我建议你将这一数字翻倍。因为
各种各样的事都会拖累公司的进展，比如新产品研发过程中遇到障碍、会经常发现
其潜在的大型客户（如超市、大型业内公司或是政府部门）对其产品的需求并不如
期望的那么迫切、新产品得进行完善、测试、还得在贸易博览会上进行展览及发布
、还会面临奇葩的客户等等，这都会花费很长一段时间。

7、公司的资金会枯竭么？

通常，初创公司之所以上市就是为筹集到将其观点进行商业化过程中所需的资金。
不过看看他们的账目，你就能大概了解这家公司运营所需的成本。

假如每年公司运营成本需要100万美元，那么如果公司能从股市筹集到300万，即
使公司一点收入都没有也够公司运营三年了。问题是如果三年的时间即将过去，公
司还没有创收的迹象，那怎么办？正如前一段所说，这种事是时常发生的。如果投
资者看到这家公司的资金即将枯竭，他们就不会再买入其股票。那么这支股票价格
就会下跌，而且如果公司就算能侥幸存活下来，那么它就必须低声下气地去寻找资
金，不管要为此付出多少代价。从这可以看出，这支股票的前景就是奇差无比了。
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8、投资名家的话可信么？

沃伦-巴菲特的话被许多投资者所引用。其中一句名言是：如果一个声誉良好的管理
者执掌一家声名狼藉的公司，那么这家公司的声誉仍将依旧。这并不是说公司的掌
舵者不重要（实际上巴菲特对自己公司的管理层资质很是看重）。这句话是建议你
不要因一家声名狼藉的公司有了才华横溢或是似是而非的管理层而上当？理想中的
情况是，公司的掌舵人跟公司名声都不错。

通常来看，初创公司的创始人是这两种人：一种是野心勃勃而有好想法的年轻人，
一种是有经验的业内人士想自己创业，相信自己知道如何更好地行事。这两类人都
可能成功。不过以我的经验来看，前者想法有点天真。事情不会一如他们预期的那
么快发生。而后者则了解商海的跌宕起伏，洞悉业内的大事小情，有宝贵的关系网
，能更好地处理投资界的预期。通常，公司的最佳组合是创始人年轻而有进取心，
而其背后则由一个经验老道的董事会支持。

总之，评估初创公司的股票实际上非常复杂。只看几个财务指标，其实就是对公司
的产品及设计产品的人无比信任。
但事情的关键在于，如果在某一观念最初爆发期，你没能把握住机会，那么就别急
着过早介入
。因为要耗时多年才能将一个不错的想法付诸实践，变成可以出售的产品。而这几
年里，对于持有公司股票的投资者以及参与产品创造的人来说，日子都不会很好过
。所以诀窍就是“等”。还是让其他人为产品开发、前期市场推广、工作人员招募
及经营场地等方面的支出来提供资金吧。那么，在产品开始郑重其事地发售时（如
果有这一天的话），再加入，这样才能享受到这一场盛宴！
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