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短视频营销的实战技法？将从品牌运营、推广收费、平台规则、用户体验四个方向
，对短视频营销策略的实战技法进行清晰的解读。

1、重视品牌和优质内容的运营策略

品牌与内容是一个短视频账号的基础，它直接决定这个账号的上限。很多时候，人
们会忙于做眼前的事情，而忽略的自身的内容定位。很多时候，这些准备工作可以
让后续账号运营

①、平台产品流量：通过分析平台高流量入口，然后布局与之相匹配的内容，尽可
能的获取平台流量红利。

②、品牌形象构建：构建自有品牌，这是一项需要长期坚持的项目。短视频账号品
牌的打造，相比我们常说的品牌形象塑造而言，其操作上较为简单一些。毕竟账号
内容本身就以最近具备了相当明确的针对性。

③、优质内容输出：企业想要获取利润，产品是一切的核心。针对短视频营销而言
，视频就是它唯一的产品。高质量内容输出，是一切的保障。至于如何拍摄出优质
内容视频，这便与营销策略关系不大。

另外，内容是否优质，并没有绝对的标准，因账号受众属性而异。

2、账号营收细分法

再厉害的厨师也无法做出满足所有人的口味的菜品；在精致的营销手法，也无法用
同一套标准来满足受众。

短视频账号想要扩大平台影响力，首先就需要吸引不同属性的“金主爸爸”。

最简单的方式就是根据地区和企业实力，制定有差异化的推广策略。多元化的推广
策略制定，加上合理的运营，当是引导足够多“金主爸爸”投资之后，账号本身的
权重，也将急速攀升。

3、高强度匹配平台规则
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规则是人定的，就一定存在缺陷。

利用品台缺陷，让小众实现暴利，虽然不提倡，但却是不争的事实。

从淘宝平台规则的一步步完善，让我们看到一个个传奇，从中诞生。当下的短视频
平台，其发展历程也相差无几。

一代版本，一代神；一代补丁，灭“杀”多少人。

因此，企业如果想要依靠某个平台，获取利润。那首先，就必须要对平台的规则，
有充分的研究。需要掌握最新的规则变更内容，尽快的调整营销策略。

无数次事实告诉我们，每次规则的变化，都有一群人，异军突起，成为风潮下的“
弄潮儿”。

4、用户体验才是一切的根本

笔者认为最强的传播效果，就是自传播。最好的营销策略，就是口碑营销。然而这
一切，都建立在“用户体验”四个字上面。

很多自媒体账户最开始运营的时候，相关负责人在咨询专业人士“如何能让账号快
速赚钱”这一问题的时候。大部分人都会给出这样的一个回答：前期不要考虑挣钱
的问题，只要站在目标受众的角度，输出能够引发他们共鸣的内容，就已经成功一
半的。至于另一半是什么，在此也无需多言。

这一理念所表述的底层逻辑，其实就是“用户体验”。
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