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随着险资在A股市场举牌潮的蔓延，其隐藏的风险也引起了监管层的警惕。1月20
日，财新网报出“保监会召7险企开会，拟限制3年内高现价产品”的消息。就此，
《每日经济新闻》记者联系到消息中涉及的多家险企，对方对此消息表示默认，并
承认有相关人员参加了此次会议，对消息中提到的会议内容也未否认。

根据财新网的报道，保监会下决心对业务结构进行大幅度调整，要求不得开发新的
3年以内存续期产品，且2016年10月1日之后也不得继续销售此类（高现价）在售
产品；此外，自通知下发起不得销售1年以内的产品，如3个月、6个月的产品。

业内人士表示，高现价产品对应的一般都是标的和资产，险企一旦出现资产管理业
务不当的问题，极有可能将保险系统内的风险蔓延至其他领域。考虑到险企举牌暴
露出的长险短卖、短债长投问题，保监会此举也是为了保障保险行业健康发展。未
来可能会有更详细的标准和细则来规范高现价产品的销售占比，但是高现价产品、
尤其是万能险不会退出市场。

7家险企5家“炒股高手”

据财新网报道，1月20日上午，保监会召开了高现价产品监管规定修订座谈会，拟
就高现价产品监管规则进行修订。出席会议的保险公司有中国人寿、新华人寿、人
保寿险、生命人寿、中邮人寿、华夏人寿、天安人寿。

《每日经济新闻》记者注意到，在被约谈的7家保险公司当中，有5家都是A股市场
的“高手”。

iFinD统计数据显示，截至今年三季度末，总共有612只保险产品出现在上市公司前
十大股东名单中，其中中国人寿出现了117次，新华保险出现了55次；后起之秀天
安人寿出现在40家上市公司股东名单中，华夏人寿万能险产品也出现了40次，而生
命人寿则是集中重金投资于浦发银行、金地集团等个股。

除了上述7家保险公司之外，还有没有其他保险公司参与了座谈？为此，记者向另
外几家保险公司进行了咨询，对方均表示未参与此次座谈会。

《每日经济新闻》记者联系到相关涉及险企进行求证，多家险企联系人表示确有此
事，有一些企业还表示参会的是公司的高层和精算人员。然而针对消息中提到的规
范高现价产品，各企业联系人均未发表意见，只是将相关报道的内容转发给记者，
并称不方便评论。
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高现价产品也就是高现金价值的产品，指第二保单年度末保单现金价值与累计生存
保险金之和超过累计所缴保费，且预期该产品60%以上的保单存续时间不满3年的
产品。主要包括万能险、分红险等。

从2013年开始，高现价产品成为一些保险企业、尤其是中小保险公司获取保费的主
要手段，并在短时间取得惊人保费。保监会数据显示，2013年高现价短期业务规模
将近2800亿元，约占当年寿险保费收入的20%左右。

高现价产品的快速扩张，带来的风险也逐渐暴露出来。业内表示，险企一旦出现资
产管理业务不当的问题，极有可能使保险系统内的风险往其他领域蔓延。

出于风险控制方面的考虑，2014年2月，保监会下发了《关于规范高现金价值产品
有关事项的通知》，一年后，保监会再次下发《关于进一步规范高现金价值产品有
关事项的通知（征求意见稿）》。业内人士称，相比2014年和2015年的通知和征
求意见稿，这次透露出来的信息更明确，通过媒体报道出来的信息来看，保监会对
规范高现价产品这方面是下了决心。

利于规范行业发展

虽然在过去的两年中，保监会对高现价产品有所规范，但是保险企业高现价产品的
业务规模并未减少。在2016年的险企开门红中，高现价产品依然扮演了十分重要的
角色。据《21世纪经济报道》，截至1月7日，多家主体个险渠道合计承保保费超过
760亿元。其中，高现价产品承保保费超过400亿元。

豆芽金服联合创始人刘二为表示，到现在为止，高现价产品依然是很多企业保费收
入的主力，尤其是一些二线险企，高现价产品在其整个保费收入中能占到六成。在
他看来，保监会召开会议规范高现价产品是早晚的事。规范高现价产品跟之前保监
会规范险企投资风险的文件是一脉相承的，都是为了保障险企的资金安全。

2015年下半年，险企掀起了大规模的举牌潮，动用了上千亿元的资金，最受关注的
就是“宝万之争”，高现价产品也随即引起了保监会的重视。

“规范本身就是为了让这个更健康更成熟地发展，‘抓得住、放得开\\\’是保监会
的宗旨。”刘二为认为，近几年的高现价产品在收益率和投资端有些激进，尤其是
中小险企，给企业的流动性管理和风险管理都提出了挑战，在险企频繁举牌和大规
模扩张之时，这个规范可以适当地给专注高现价产品的险企提个醒，让他们尽快调
整。“保险行业不同于其他行业，它关系着民生和经济，是和老百姓息息相关的，
是最不应该、也不能出问题的行业。所以规范是早晚之事，也在情理之中。”

                                    2 / 3



智行理财网
保监会约谈7家险企从源头收紧举牌“弹药”

同时，业内人士称，这个会议只是一个开端，后期肯定会有相关的细则和文件出台
，详细规范高现价产品的发售规模和产品设计,会对高现价产品、尤其是万能险进行
更严格的限制。

然而，对于高现价产品的未来，业内人士表示，高现价产品不会退出市场，这类险
种有其必然的市场需求，只是险企在设计产品的时候需要作出相应的调整。“最主
要的就是险企要调整整个经营险种的结构，尤其是产品的形态上和保障内容上会有
变化。”刘二为表示。
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