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解释的通俗一点，市场容量其实就是市场的需求量，根据需求量定制产品，才能搞
好运营自己的店铺。

很多商家发现了产品listing这一特点，就如同发现了新大陆一般兴奋，觉得可以打
造爆款了，但实际情况却恰恰相反，有些产品看着只有很少的listing，在刷了几单
后虽然可以到达首位，但是受限于自身市场容量狭小，需求量有限，所以做更多的
操作也不可能成为爆款产品。

由此不难看出，产品的市场容量对于商家运营店铺来说，是一个影响非常大的因素
。

商家想要自身商品的市场容量进行判断，其实可以通过以下几种方法：

方法1、看产品排名

只要商家的产品在大分类中靠前，在大类目排名中保持在6000以内，都可以被称
为是销售较好的产品，市场容量一般较大。

方法2、查搜索量

这个标准通常限制在前三个月内，搜量超过十万，只要商家能保证自己的产品的前
三名关键字在一个月内搜索量超过10万，这就说明此产品的销售状况良好，市场容
量大。

方法3、库存情况

通常情况下FBA显示的In Stock可以展示的库存数量至少可以保持在最低20个，如
果商家添加购物车库存的数量非常大，商品的客单价也相对较高，这种情况恰好可
以反映出此时商品的销量处于一个相对稳定的状态，市场需求也较为旺盛。

方法4、评论管理

消费者的留评可以在一定程度上反映出市场对此类商品的需求，特别是星级评论越
多，越能反映出此商品对市场的价值。
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