
智行理财网
网络营销和电话营销哪个更好--网络营销和电话营销哪个更好做

要说起传统的网络获客方式，搜索引擎营销一定是当仁不让的，在群里吹水一个小
时，还不如找百度10分钟解决，成为如今很多人的口头禅。

因此，搜索引擎营销受到了很多企业的青睐，可是成本比较高的营销方式，可以说
是广撒网的投放广告，缺点就是转换的精准客户太少。

网络获客

还有一种就是打电话寻找客户，就是我们说的电话营销，成本相对较低，也是广撒
网的打电话，精准客户相对较少，筛选过后会好些。

以上两种网络获客方式都有
一个共同点，那就是推销，以产品作为营销为重点
，新型的获客方式以营销为主，顾客需求作为营销的重点，这样才能稳定，长远的
发展。

新型的网络获客方式主要有：

一、SEO（搜索引擎优化）
，广告是系统推送，而SEO是系统根据用户搜索结果，给用户推送有效的信息，主
动获取信息。在网络上通过搜索得出来的结果，都有SEO的存在，当然广告的除外
。

SEO（搜索引擎优化）

二、社群营销
，依靠微信强大的用户体系，建立用户社群，实现精准营销，分销，代理，团购，
拼团，微商城系统这些词，在社群营销里必不可少。

社群营销

三、新媒体营销（短视频没出现是自媒体营销），依靠抖音
强大的算法系统，向用户推送喜爱的短视频，我也用过抖音，匹配度蛮高的，抖音
就是一个做算法的公司。

新媒体营销
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