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对比一家企业的营业收入不单单只看营业收入的多少，还需要对比一下营业收入增
长的速度，就比如中美的经济体量，如果单看GDP的数值大小，肯定是美国数值更
大，但是如果对比GDP的增速，中国还是遥遥领先的。在投资一家企业时不能光看
企业的营收数量大，还要观察企业的营收增速快不快。

营业收入增长率的概念

营业收入增长率是指期末的营业收入减去期初的营业收入的差值和期初的营业收入
的比值。该指标是用来衡量企业的成长性指标，该指标越高，说明企业的经营质量
越高，产品在市场中的前景也就越好，在行业中的竞争力也越强。

营业收入增长率的运用

1。营业收入是净利润的基础，营业收入增长率越高，说明未来转换成净利润的空
间也就越大，当营业收入增长率不断下降的时候，就要对该企业的发展引起注意，
需要找到营业收入增长率下滑的原因，是市场占有率下降，还是产品有了更好的替
代品，总之增速的下滑如果不能及时制止住，最后就会演变成营收大幅下降，利润
出现亏损的局面。

2。营业收入增长率的历史走势可以验证公司的发展情况，如果营业收入一直处于
增长趋势，那么说明企业正在成长壮大，而连续出现下降，很有可能是企业已经进
入衰退期。除此之外还有一些企业的营收增长率出现了跳变，某些年份连续为正，
某些年份连续为负，这种情况一般发生在周期性企业身上比较多，比如天齐锂业在
2019年和2020年该值就是负值，当时的碳酸锂价格达到了近10年来的最低值，后
面新能源车的需求起来，2020年的营业收入增长率又出现了暴涨，这就是周期企业
的营业收入增长率的特征，属于正常情况。

3。利用行业的平均营业收入增长率进行对比，如果企业高于行业的平均值，说明
该企业在行业内具有一定的竞争优势，如果企业能够长期排在行业的头部位置，说
明该企业具有龙头属性，但是也需要结合毛利率，净利润，净资产收益率等指标来
综合判断，毕竟增速快，也有可能是基数低导致的，就好比用1块钱赚1快钱，收入
那是100%的增加，而用10000元赚2000元，收入也只是20%的增加。

4。营业收入增长率是有天花板的，一个企业的营业增长率会在达到顶峰之后慢慢
回落，这是基数越来越大的原因，所以营业收入增长率更多的用来寻找成长型企业

                                    1 / 2



智行理财网
营业收入是利润吗_--营业收入是利润吗

。这种企业在初期阶段，其增长速度是比较惊人的。如果这个行业都已经进入到成
熟阶段，那么在这个行业中很难出现营业收入增长率连续多年快速增长的企业，这
时候可以选择具有长年稳定的增长率的企业。

总结一下，营业收入增长率是指期末的营业收入减去期初的营业收入的差值和期初
的营业收入的比值。该指标越高，说明企业的增长速度越快，在行业中的竞争力也
就越强，该指标适用于寻找成长型企业，当一个行业处于成熟期，可以选择行业内
长期增长率较高的企业作为投资对象，在选择标的时，还是需要结合其它指标进行
分析，比如毛利率，净利率，净资产收益率等指标。
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