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车展买车(车展买车注意事项)

车展购车流程

车展购车流程如下：1、挑选车型和销售商2、交付车款A．全款购车：交车款需提
供证件：身份证。车商提供：“汽车销售发票”、“车辆保修手册”、“车辆使用
说明书”。车商可以代办：缴纳购置费、保险、车船使用税、上牌等手续。B、定
金购车：交定金—签订《定购合同》—交全款，注意：交付定金后如果退车，车商
将不予退还定金；车商不愿交车或者不能按《定购合同》约定的时间交车，你可以
要求车商双倍返还定金。办好定金手续后，等车商的现车来后，你需要交清全部车
款，再提车。3、发票的工商验证4、办理保险5、交纳车辆购置税6、车船使用税7
、验车8、领取牌照9、备案10、办理车辆行驶证

车展上买车好，还是去4s店买车好

车展和4S店买车利弊都有，看你怎么权衡了。以下就是车展买车和4S买车的比较：
划算：一个“省”字快速解决买车难题1、省时：正常一次车展都会有十几甚至几
十个品牌同时参展，想买车的朋友只需要1-2天，就可以把所有想买的各种车型一
次性看完，自然大幅度节省了购车时间。2、省力：没人否认买车是个体力活吧？
如果你所在的城市比较大，4S店一般分布都比较散乱，大多数都在郊区，即使到了
规模大点的汽车城一家家看车，也够你看几天的，实在太累了！3、省钱：重点来
了！据弯哥了解，中国的车展基本上都是销售型车展为主，每年每个城市基本上都
有一个主打的大型车展。因为大型车展举办期间会产生大量的潜在购买群体，而大
部分汽车厂家都会针对每个城市的大型车展推出额外的促销政策，所以一般而言车
展期间买车的价格，肯定会比平时要便宜不少。不划算：容易冲动消费买了“后悔
”车1、冲动消费：弯哥因为之前工作的原因接触过大量购车群体，尤其是首次购
车的人群，因为对汽车选购常识了解甚少，选车的时候非常容易随大流。可能仅仅
因为车展上受到火爆的签单氛围或销售人员的“蛊惑”，仓促之下就购买了某款车
型，后来发现这款车根本不适合自己。2、真假优惠：什么意思？有些汽车品牌，
比如区域独家代理商、经销商形成价格联盟的热销品牌、最新款的畅销车型等，基
本上在车展期间也是没有优惠的。因为他们清楚，你已经认定了要买他们的车，或
早或晚而已。加上资源或价格上的控制，去不去车展价格都一样。3、提车上牌难
：现在的厂商基本上都是订单制生产，虽然车商会针对车展提前订购一些车，但是
如果销量大到超过预期，你等上1-2月才能提车是正常的；即使有现车，车管所的
工作效率仍旧跟平常没区别，所以上牌时间比平时变长是绝对的！
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