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2元店赚钱吗

可以的 看经营咯呵呵! 大市场，前景行业，无非是能源、通信、金融行业。 小市场
，比较有前景的，是大众所需，消费忠识度比较高的行业，比如饮食，零售、生产
无论是工作，还是创业！你需要选择自己兴趣,找准自己的优势，发现你的特长. 1：
考虑你的兴趣，做你最喜欢做的，只有让工作成为乐趣。你才能更好的在这个行业
发展。
2：分析你拥有经验，做你最擅长的。内行的身份，会让你在很多事情上得心应手 
3：这里强调一下关系渠道，这个靠社会生活中的积累。多一个渠道等于多一个机
会。往往发财靠关系。这话也不是没有道理的 我的看法和我的做法是：
1、复利挣钱。也就是本生利，利滚利。相当于把钱放高利，拿到了利就去当本。 
2、复式挣钱。一个人有三头六臂，也挣不多，要做到许多人为你工作，许多条路
为你挣钱，许多地方为你生钱。
3、利用别人为你挣钱，解放自己，自己人才有时间去学习如何快速挣钱。
4、会运用资本的力量。 5、会运用人脉的力量 6、会运用杆杠的力量：比如借用他
人的力量，借用资本的力量……合作伙伴，共同创业…… 7、开源节流！
8、寄生法，也就是借用大企业，也可以是合股！ 9、付出比别人更多的努力!
创业的25条原则 赚大钱还是有机会的,选择当老板吧.
1首先要选择做你真正感兴趣的事 2要当老板为别人打工绝对不会成为巨富 3提供一
种有效服务，或一种实际产品，靠写作画画变成富翁的机会可以说无限小，而在营
销业，房地产业，制造业发大财的机会较。
4如果要坚持用自己的灵感来创业最好选择娱乐业。 5不论你是演员还是商人都要
尽量增加你的“观众”在小咖啡馆唱歌的人赚钱一定比不上为大唱片公司录唱片的
人。地方商人不会比全国性商人赚钱多。 6找出一种需求然后满足它，社会越来越
复杂，人所需求的产品和服务越来越多，做先发现这些需求而且满足他们的人，也
是最先成为富翁的人。 7要敢采用新的产品和方法，它们会带来新的财富。
8如果你受过专业教育或有特殊才能，要充分利用它。
9着手任何事前，先做研究，可以节省许多时间和金钱。 10与其一直都想发大财，
不如想象如何改进你的事业。事业进行顺利，财富就会跟着来。
11可能的话进行一种家庭事业，那样可以减少费用，控制也比较容易。 12尽可能
减少开支，但不能牺牲你的品质，否则你等于慢性自杀。赚大钱的机会不大。
13跟同行朋友维持友谊，他们可能对你很有帮助。 14把尽量多的时间花在事业上
，你必须先牺牲一点家庭和娱乐，直到事业站稳为止。 15要敢自己下决心。
16要敢说实话，拐弯抹角只会浪费时间。
17要敢承认自己的错误，犯错不是罪过，犯错不改才是罪过。 18不要因为失败就
裹足不前，失败是难免的也是有价值的，从中可以学到正确的方法。
19一旦发现某种方法行不通，立即把它放弃。 20不冒承担不起的风险。
21连续投资，不要让你的利润闲着。
22请一位高明的律师，他会替你节约更多的金钱和时间。
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23请一位精明的会计师。
24请专家报税，一位高明的税务专家可以提你免很对税。
25保持健康心理很心灵平静，否则再有更多的钱也没什么用.

我看到街上有些2元店，他们都在哪进货啊？做这个赚钱吗？一
个月大概能赚多少，有没有有经验的朋友告诉一

可以去阿里巴巴网看一下
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