
智行理财网
商业健康险个税扣除 重疾险（商业健康险个税扣除怎么填写）

近日，国家卫生健康委等11部门联合印发《关于进一步推进医养结合发展的指导
意见》，鼓励商业保险将老年人预防保健、健康管理、康复、护理等纳入保障范围
，稳步推进长期护理保险制度试点，适应失能（含失智）老年人基本护理保障需求
。

面对我国人口老龄化程度进一步加深的趋势，如何以更加专业的能力创新养老金融
服务，对保险业提出了更高要求。银保监会人身险部有关负责人日前表示，下一步
将围绕养老金融服务不断完善监管政策，引导保险业加大产品创新力度，优化保险
产品和服务供给，特别是为老年人设计有针对性的商业健康险产品。

商业健康险覆盖人数超7亿人

近年来，保险业充分发挥在精算、风险管理方面的专业能力，积极创新开发产品，
满足人民群众特别是老年人日益增长的健康保障需求。

以商业健康险发展情况为例
，2016年，国务院印发的《
“健康中国2030”规划纲要
》提出，我国将构建以基本医疗保障为主、商业健康险等为补充的多层次医疗保障
体系。这意味着保险被摆在重要的位置。

基于这样的顶层设计，近年来，保险业积极参与构建多层次医疗保障体系，践行“
健康中国”战略，商业健康险
也步入了发展快车道。银保监会
数据显示，截至2021年末，我国商业健康险实现原保险保费收入8804亿元，占保
险业原保险保费收入的18.55%；赔付支出4085亿元，占保险业赔付支出的29.07%
。商业健康险赔付支出占卫生总费用支出的比例提升至4%。截至目前，商业健康
险存量有效保单件数已近12亿张，覆盖人数超7亿人，在售产品超过7000个，保障
范围涵盖医疗、护理、疾病等方面。

在老年人需求迫切的护理保障方面，保险业发挥在服务网络、人才队伍、专业能力
等方面的优势，作为主要的第三方机构积极参与长期护理保险试点，保障了试点实
施落地。据统计，截至2021年底，全国共有22家保险公司在25个省份的94个城市
或地区先后参与了232个长期护理保险制度试点项目，合计覆盖人群为1.47亿人，
承保或受托管理的资金规模累计达81.49亿元，累计为82.13万人提供了长期护理待
遇，平均享受待遇的年龄为73岁，累计支付金额41.03亿元。
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引导保险业加大产品供给

面对人口老龄化挑战，今年以来，为加快建设完善第三支柱个人商业养老保障体系
，政策层面鼓励政策持续加速落地。

今年2月，国务院印发的《“十四五”国家老龄事业发展和养老服务体系规划》提
出，要不断扩大基本养老保险覆
盖面。4月21日，个人养老金制度
正式落地。5月10日，银保监会发布《
关于规范和促进商业养老金融业务发
展的通知
》
，明
确支持和
鼓励银行保险机构
依法合规发展商业养老储蓄、商业养
老理财、商业养老保险
、商业养老金等养老金融业务，推动银行保险机构更好服务多层次、多支柱养老保
险体系建设。

近年来，我国多地不断探索开展允许老年人和带病人群投保的城市定制型商业医疗
保险业务，这类业务在一定程度上满足了老年人的医疗保障需求。

记者获悉，
为了进一步提升业务的
运营效率和服务水平，银保监会会同中国保险行业协会
正在研究予以引导和规范，切实发挥保险保障作用，确保城市定制型商业医疗保险
业务实现可持续经营发展。与此同时，为夯实商业健康险发展，相关部门正在加快
研究制定护理人员和护理机构服务评价和管理标准。

丰富养老金融产品体系

当前，我国养老金融服务仍处于发展的初级阶段，部分居民养老意识不强、风险意
识薄弱，发展第三支柱养老步伐仍需加快。在国寿养老副总裁张林广看来，应结合
养老保险行业长期稳健经营、细分多元服务的业务特点，构建突出普惠养老、生命
周期管理、支持长期领取、兼顾便捷灵活的养老金融产品体系。

张林广认为，在制度设计上，账户与产品要相互结合。通过长期养老账户与多样化
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金融产品相结合的模式，帮助不同风险偏好、收入水平、年龄阶段的客户满足“风
险保障+投资增值+退休领取”三重养老需求，降低购买门槛，激发中低收入人群
的参与积极性。在资金期限上，长期与中短期要相互配合，鼓励居民逐步将中短期
资金转换为长期资金，渐进式延长资金锁定期限，同时兼顾医疗、购房、意外等突
发流动性支出诉求，打消居民对资金长期锁定的顾虑，最终实现覆盖至退休且不失
灵活的养老金储备。在投资属性上，安全性与收益性要相互融合。居民的风险偏好
千差万别，养老目标更是各有侧重，既要满足居民偏好，也要适度将投资风险在管
理机构与居民之间合理分摊，打造兼具本金安全、生命周期动态调整和追逐长期增
值的不同风格投资策略，提供差异化、综合化的养老金管理方案。

针对目前居民对养老金融的理解和认识普遍有所欠缺的现状，应不断提升居民养老
意识，持续加强投资者教育。张林广建议，要加强市场培育，投资者教育与服务应
相辅相成。通过各类媒体投放第三支柱养老规划宣传内容，加深居民对养老金融的
理解，逐步提升参与度；持续丰富以平台为主要载体、以居民为中心的全生命周期
投资者养老规划服务，包括为居民提供退休收入支出测算、养老需求分析、养老金
积累方案设计、资产配置建议等服务，重视投顾建设，打破公司与客户之间的信息
隔离，精准触达和满足居民养老金融服务需求。

来源：金融时报-中国金融新闻网
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