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销售渠道长度(销售渠道长度结构有哪几种)

什么是销售渠道？

销售渠道，指产品从制造商向最终消费者转移时所经由的通道，由商品所有权从 制
造商转移到最终消费者所经的组织机构构成。广义的销售渠道包括介人某个生产商
的 产品的生产、分销和消费的所有企业及个人，包括供应商、制造商、中间代理商
、辅助 商和最终使用者。而狭义的概念仅指介于制造商和最终使用者之间的中介机
构。制造商 是销售渠道的起点，最终消费者是其终点，其间便是职能不同的中间机
构。在此组合中各方的关系稳定，各自的权利、责任和义务都由相应的协议规定。

什么是渠道销售？什么是渠道销售?什么是终端销售?

当一个企业已经建好了一个分销体系，比如在一个省建了总代理，在市建了市代理
，然后还有了一批的经销商，这个企业就是用的渠道销售，因为最终将产品送到客
户手上的经销商并不是这个企业建立的终端销售就是这个企业直接开设自己的店铺
，最终的消费者可以从这个企业手上拿到产品的模式。
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