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利润是什么意思-什么是利润,毛利润,净利润,

企业销售产品的收入扣除成本价格和税金以后的余额。 

计算公式：利润＝营业+投资净收益+营业外收支净额 

毛利是指主营业务收入只减主营业务成本。看主要经营项目的盈利水平。 

毛利润=收入-成本  

毛利润-费用 =净利润 

毛利润=主营业务收入-主营业务支出-资产减值损失-营业税费-期间费用  

利润总额=毛利润+“营业外收入”-营业外支出  

净利润=利润总额-所得税  

净利润是指在利润总额中按规定交纳了所得税后公司的利润留成，一般也称为税后
利润或净收入。 

企业在某一会计期间缴纳所得税后的净经营成果。

毛利润啥意思？还有净利润

利润啥意思？1、利润分毛利润和净利润。净利润：就是把机器折旧费、原材料费
、房租、工人薪金等项支出后所剩的钱财。这部分钱财可用来扩大再生产，在政治
经济学上称为：剩余价值，也就是利滚利，使买卖越干越红火。毛利润：就是没有
扣出以上开销、大概其挣的钱财。2、利润大小、多少，到底是赚了、还是亏了，
也是标志着你所经营的企业、店铺或大小买卖的效益如何。净利润多，则效益好，
反之则差。做买卖，即是一门技术，又是一门艺术，学问大着呢。个人之见，仅供
参考。祝你好运，大发财源！

毛利润和净利润能差多少？

毛利和纯利是企业经营都最关心的两个财务指标。甚至就算你做个小买卖，也需要
关注一下这两个指标。 
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净利润和纯利润基本是一个概念的两种说法，可以合并来看。所以接下来我们主要
讨论毛利和纯利的概念。 

毛利润=收入-成本 

大家对收入的概念相对清晰一些，也比较容易理解，说白了就是收到了多少钱就是
收入。这个月到账了100万，那收入就是100万，上个月到账了90万，收入就是90
万。非常容易理解。 

不过大型企业做预算的情况下，收入也会分为权责收入和收付收入。比如我们是一
家卖设备的企业，卖设备之前需要先签合同后付款，一般就会把签合同的金额当成
权责收入，意思就是“应该收到这么多钱”。收付收入意思是“实际收到这么多钱
”。这两者之间还有一个概念叫“应收账款”。

所以这时候成本也会分成权责和收付，与收入的意思相对应，权责支出是“应该花
这么多钱，但这个未必都支出了”，收付支出是“实际花了这么多钱”。这两者之
间也有一个概念叫“应付账款”。 

上面延展说了一下收入，回过头来继续说毛利润的另一个因素——成本。不同公司
在计算毛利时对成本的定义并不完全相同。比如有的公司只把原材料当成成本，有
的公司会把包括原材料、人工成本、设备折旧等多项不成变成本当成成本。但这里
的成本一般都不包括企业税。 

不过在具体计算的时候，毛利一般是指毛利率，毛利率是一个百分比，计算公式如
下： 

毛利率=（收入-成本）/收入x100% 

所以我们在说毛利的时候一般会说30%，45%或者60%等，这里说的都是毛利率。
很少会说真正的毛利，比如9块钱，500块钱。因为这样的金额缺乏表达真实意图。
毛利500块钱的事就一定比毛利9块钱的事情好么？未必。 

纯利同样等于收入-成本。但这里的成本包括的项目就多了。纯利中的成本是包括了
一切成本，房租、税费、办公费等等，只要是花钱的项都算在内。 

纯利才是真正到手的利润。计算一切成本以后，还能挣多少钱。

净利润 和 毛利润 的 区别 _ 中国 会计 网
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小问题大学问！背后暗藏生意经营两大关系的变化：净利与毛利；利润与现金流。

纯利与净利，是一个概念。毛利与净利之间有什么区域，又有什么关系呢？经营需
要设计，如何处理净利与毛利之间的关系，决定了生意是否能够做大。还有一个问
题需要关注：利润重要，还是现金流重要。

两个基本的思维先列出来：

生意要能做大，必须：把毛利做大，把净利做小；生意要能持续，必须：现多流比
利润更重要。具体展开来分析一下：

1、毛利，与纯利、净利之间的区别：不赚钱的企业，是对社会的不负责任。赚钱
，即为利润。利润，又分：毛利润，纯利润（净利润与纯利基本是一个概念）。

简单地说：

从财务概念上来区分，

毛利润=主营业务收入-主营业务成本，即主营业务利润；

净利润=主营业务收入-主营业务成本-营业税金及附加+其他业务利润-期间费用+
投资收益+营业外收入-营业外支出-所得税，也就是利润表中的最后一行。

有个比较形象说法：

毛利润是情人，纯利润是老婆，净利润是儿子。

你认为这种说法贴切不？

2、生意要做大，如何处理毛利与净利之间的关系呢？需要这样的思维：把毛利做
大，把净利做小。社交新零售的模式，成为众多企业抢占C端的首选方式。这种模
式的核心就是：把毛利做大，把净利做小，它可以拿出的拨比多在60%。

把毛利做大：不是单纯的拉高价格，而是在综合考量性价比的情况下，还能提高毛
利。其核心目的就是要把利润分给消费商、代理商。只有这样才能彻底激发消费商
积极性。把净利做小：把毛利很大的部分都分给了消费商、代理商，而又要确保产
品价格的市场竞争力，就要把自己的利润空间做小。只有产品可以做成高毛利，而
在模式上让自己低净利，才能充分调动市场资源，让生意越做越大。
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3、生意要持续与做大，就必须拥有这样的思维：现金流比利润更重要。对于现金
流与利润，财务人员给予的反馈是：没有利润没啥，但是没有现金流，企业的运转
就要全面停顿。

这也是近年来，为什么我们看到一些公司连续几年都在不断融资、烧钱，连年亏损
，但依然能够融到巨资，依然过得很快活。

只有看懂他们的生存模式，才能从根本上颠覆自己思维：

能把现金流做大的公司，在资本市场领会更高，更容易融资。

两点非常重要：

把毛利做大，把净利做小。

现金流比利泣更重要。

你说呢？欢迎关注，一起探讨。
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