
智行理财网
免费保险(免费的保险是不是真的)

免费不免费

您好，请您把具体询问的问题描述清楚些，谢谢！

冰川时代3用什么可以免费看我要免费免费免费免费？冰川时代3
用什么

我一本正经地胡说一下吧。

平安 车险 有 哪些 免费 服务 ? - 保险 知识 问答 - 我 爱卡

对消费者来说，当然是好事

1、本来要用钱买保险才有保障，现在不用花钱就有保障，当然是好事。

2、很多人不了解保险是什么，由赠险开始了解也是不错的。

3、买了长期险或者理财险的客户，可以领取赠险作为补充，待到期后再选择其他
。

对保险公司来说，也是好事

1、直接让利给消费者，提升公司和产品的知名度。

2、经过精算师计算出险的概率，综合成本和收益，出险赔付控制在可控范围内，
赔付成本不会很高。

3、能最快速度获取客户以及客户联系方式，可留待业务人员后期开发。

综合来说，这是客户和保险公司之间的一场博弈。保险公司不会无缘无故，无利可
图的赠险，但客户也不是没有得益，赠险也是保险，有明确的保障范围，白纸黑字
的条款，责任范围内如果出险，也是可以获得理赔金的。所以，这赠险首先是对双
方都有利的，可以说是双赢。

如果非要说有什么套路，那应该就是赠险一般是短期的意外或者医疗险，保障范围
有限，保障额度有限，能解决的问题有限，也并不能从家庭整体来为客户考虑保障
。客户领取赠险之后，给了保险公司继续服务和开发的机会，所以后期可能会受到
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赠险公司的来电，如果领取得多，那么可能接电话接到有点烦。

保险公司送的免费保险有什么用？不会被套路吧？

我们来分析一下赠险背后的逻辑：

赠险虽然不用花钱，但是任何人身保险合同的订立，都是需要有几个主体的：保险
人（保险公司）、投保人（付钱的人）、被保险人（保障的人）、受益人（领钱的
人，可以不指定，作为遗产）。

根据《保险法》的规定，投保人和被保险人之间要有可保利益，基本上就是直系亲
属和雇佣关系了。很明显，保险公司和你是没有可保利益的，它给你投保是不可行
的。

所以合同下来后你去看，投保人和被保人都会是你，只不过你没有付钱就享受了保
障。

那是不是这个保险保费是0呢？额，这不可能，有风险就一定有它对应的风险保费
，风险在小也是存在，可能保费很便宜就是了。

可是你并没有付钱啊。是的，所以叫赠险嘛，保险公司实际上是赠送的这个极低的
保费，流程上还是认为这个保费是你交的。

那对于保险公司有什么好处？反正没有坏处，未来的风险都是“交了钱的”，不管
这个钱是谁出的，反正交了。同时保险公司还获得了你的个人资料，为未来的长期
险销售开了个好头，拿人手短嘛。并且这波赠险活动的宣传，在公众心中树立一个
积极践行社会责任的形象。

说白话，反正保险公司一直都在打广告，只不过这次用极小成本的广告费作为“赠
险保费”，不交给广告公司，而是交给他自己，0损失。如果得到赠险的人中有一
部分人后续购买了别的保险，这个广告就是有效的嘛。

站在客户的角度，送给我的干嘛不要，先拿上。后续推荐的产品，适合我的我也可
以买，不适合的就不买，又没有损失。只不过你需要主动去了解保险到底能给你未
来的人生提供怎样的帮助，不要带着排斥的主观情绪，因为任何人都需要保险，只
不过自己不一定认识到而已。

关于赠险，不存在什么套路。希望以上回答能够解决你的担忧。
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