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广告投放概述？

广告投放是指商家通过各种广告投放渠道将其产品或服务推广给消费者。它可以使
商家的产品或服务更加被消费者所熟知，从而提高其销售量和获得更多收益。條萊
垍頭

常见的广告投放渠道有新闻媒体、社交媒体、网络搜索、移动设备、电视等，商家
可以根据自己的需求选择最合适的广告投放渠道，以最大程度的提高广告效果。垍
頭條萊

企业如何有效投放广告？

第一，选择合适的组合形式。地铁广告的形式丰富多样，如果你想要让自己投放的
广告获得更高的曝光率，那么多种形式组合的投放是最佳的选择，因为每种形式的
广告位获得的效果都是不相同的。例如大型墙贴，位于地铁最精华的站点，其展示
面积巨大、形式独一视觉冲击力极强、有非常丰富的创意延伸空间。而扶梯侧墙海
报则能高频次的出现，强化大家的认知和记忆。萊垍頭條

第二，选择合适的广告位。由于地铁广告的广告位和形式比较多，有十二封灯箱、
四封通道海报、特殊位灯箱、扶梯、车厢内海报、隧道区间内LED广告等等，所以
要想让地铁广告投放效果更有效或者更满意，那么首先就要选择合适的广告位了。
一般情况下，车厢广告的被动接受程度最高，站内的巨幅灯箱广告则会有更多的人
主动去关注，所以地铁广告投放首要考虑的是广告位。條萊垍頭

第三，选择合适的投放点。每个地铁站的人流量是有较大差别的，因此，想要让广
告获得更好的宣传效果就要找拥有人流优势的地铁站，所以在广告投放时，就要将
投放点作为一个重点要素，以便能够获得更多的曝光率。萊垍頭條

淘宝怎么做广告推广？

淘宝社区推广。写些好的、有吸引力的软文，发到这里，也可以通过回帖顶帖的方
式，来宣传店铺。萊垍頭條
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直通车推广。这是收费方式，只要访客点击了，就会产生费用。这个相对会有些风
险，建议先做好测款再正式开车。同时，直通车关键词的选择也很关键，它往往会
影响我们直通车的排名。垍頭條萊

广告推广什么方式最好？

分析客户群体，不同的产品特点决定了不同的客户群体，不同的客户群体接触的网
络媒体可能完全不同，也就决定了网络推广方式的不同。要做到推广对目标客户的
有效覆盖，分析客户群体的网络习惯也是十分重要。比如美容化妆产品，客户群体
主要集中在女性，对于新客户，可以考虑在专业的女性网站，如太平洋女性网、瑞
丽女性网等上投放广告，或者在各大女性论坛发布相应的软文。这对老客户，则可
以利用邮件的方式将企业最新的产品和服务发送给目标客户，需要注意的是，邮件
的设计要吸引人，明确推广目，如果企业开展网络推广的目的是为了营销，则需要
明确推广对象与推广区域，做到有的放矢。比如医疗器械，针对代理商，可选择阿
里巴巴、中国制造等B2B贸易平台;针对行业客户，如医院、诊所等，可选择如中国
医疗器械网、中国医药联盟等的行业媒体。对于同时开展国内外业务的中小企业，
还应考虑选择一些国际性的网络媒体，如环球资源、tradekey等，当然这些主要是
针对哪些批发性质的企业，如果企业网络推广的目的是为了提升企业品牌与形象，
则可以选择传统的自建博客、论坛或在其他网站的博客、论坛上发软文以及网络软
文推广等方式，匹配网站内容、注重网站体验，推广效果还跟网站内容有关：其一
、网络推广的广告诉求应该与网站上的产品特点相一致，例如：网站上的产品定位
的是中高端客户，那么广告宣传应着重强调产品性能、品牌等方面的优势，而不是
强调价格低廉。否则，即使吸引大量访问的客户，但是公司提供产品与客户的期望
不一致，其推广的效果就会大打折扣。其二、注重网站的内容与体验。做到网站架
构清晰、设计美观、产品信息丰富，使客户能够方便地查找想要的信息;同时，营销
型网站应添加“在线客服”等功能，方便与客户进行联系。
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