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未来销售十大前景行业？

销售十大前景行业：萊垍頭條

销售人才的行业，销售房地产的行业，销售金融产品的行业，销售it产品的行业，
销售互联网信息产品的行业等等。垍頭條萊

未来的社会是一个销售和服务的社会，有了优质的产品，还要通过销售占有市场，
同时为消费者提供优质的服务才可以。萊垍頭條

销售的行业有哪些？

销售行业属于非常广的犯愁，比如批发、经销、零售、还有现在的电商直播带货都
叫做销售。依我的理解生产是销售的前提，销售是生产的的目的，唇齿相依，谁也
离不开谁，现在销售行业规模搞大了新名词就有销售中心，购物广场，国际货物交
易中心等甚至出现自己的品牌专卖店，比如李宁，阿迪达斯，耐克等品牌。萊垍頭
條

销售行业都有哪些职位？

销售行业都包括的职位：

1、直销员（街上销售，上门的基本都是）。

2、促销员（一般是商家为了扩大销售数量而做的营销活动）。

3、营、业员（有固定地点的促销人员）。

4、业务员（商家为扩展销售渠道、拓宽市场份额而做的产品营销推广人员）。

现代营销一般分两块,营销策划与销售,营销策划主要是在办公室搞文字,销售就是保
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证营销方案的实施与执行.现在都通称营销了。

至于销售的基层职位,要看你从事的企业与产品类型来分,像快速消费品基层的就是
销售代表.像工业产品,基层是销售工程师.因为产品的专业性比较强,对从业人员要求
也比较高。

销售业什么行业最适合发展？

我是做销售出身的，做过广告销售，软件销售，还差点做了保险销售。萊垍頭條

但我个人觉得我不太适合做销售，而且也喜欢互联网这个行业，就转行做了互联网
的前端开发和产品。在我做销售这几年的时间，我总结了销售人员成功的几个方面
： 萊垍頭條

1、90%的运气+10%的努力＝成功 萊垍頭條

2、全面撒网不如有针对性的垂钓。萊垍頭條

3、把客户做成朋友，比不停的找新客户强。垍頭條萊

4、对自己的产品要熟悉，对整个相关市场环境了解。6、不仅能签合同，还要有追
款的能力。7、爱好要广泛，这样才能跟更多的人交流。8、想客户所想，为客户负
责。9、善于拒绝客户的不合理要求。10、身段放低，眼光放远，不因小利而贪图
，也不因大利而沾沾自喜。以上10点，是我跟以前的经理也好，主管也好学来的。
我曾毕业时在一家广告公司干了半年，一同去了4个人，我是唯一出业绩的。但他
们谁都比我努力。老板当时的评价是，我找客户有重点。其实，销售最难的是拓展
新客户。在这方面，有几种销售方式，上门，电话，坐等。其中，上门这种销售方
式，不是所有人都能接受，但在保险，工业产品，贸易和商业行业中比较流行。电
话销售在保险、广告这种行业中比较流行。坐等除了你有好的广告推广，好的店面
营销，好的客户群体的条件外，是不适合大多数行业的。当然，有很多行业是先电
话，再上门，但我把这类销售归为电话销售。一个好的销售，是可以坐到总经理这
个级别的，因为企业的利润全靠销售来实现。如果为了哪个行业的销售好做而去做
的话，那么来说，这也不是好销售。当然，你正好去了医药这类企业做医药代表的
话，那恭喜你，你找了一个比较容易做销售的地方。但并不是说医药行业的销售就
比别人容易多少。主要是指，做药的时间上，精力上都比其它行业的销售轻松一些
。当然，产品好不好也是个主要问题，更主要的问题是你这个企业是不是老板有能
力将药品进入到医院。一般的医药代表是不负责拓展医院的，只负责让这个医院销
售你们企业的药品。把科室主任、库房、药剂科这些部门打发好了，基本上销量是
没问题的。收益也会很高。王宏伟萊垍頭條
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销售三类是指哪三类？

销售三项分类條萊垍頭

一个叫交易型销售，所谓交易型销售就是一手交钱，一手交货，快速进行财务指标
的价值转换。萊垍頭條

第二叫增值性销售。有的公司卖一个商品，卖出去之后可能更多的是为了招揽生意
，抓住终端客户，可能没有办法取得自己本公司的利润结构，但是他要透过服务，
通过增值性服务完成自己本公司的利润结构。萊垍頭條

第三叫顾问式销售。所谓顾问式销售，就是从卖产品到卖解决方案。萊垍頭條

按照产品来说，一个叫消费品的销售，一个叫工业品的销售。萊垍頭條

工业品的销售有个最重要的特点，就是找对人比做对事还重要。如果你找不准决策
人的话，那对这件事情影响就是很大的。萊垍頭條
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