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名词解释网络广告投放？

网络营销广告是网络营销发展初期采用的主要方法之一，指为了开展网络营销而实
施的广告投放。在所有与品牌推广有关的网络营销手段中，网络广告的作用最为直
接，同时网络广告也常用来促销产品、推广网站，它已成为网络营销中最重要的营
销促进手段。 垍頭條萊

网络投放是什么意思？

网络广告的出现对于传统的广告来说是一个新型的广告学，网络广告的一个主要的
特点就是网络广告的交互性无可比拟。萊垍頭條

传统广告的沟通机制属于单向信息交流，消费者被动地接受各种信息，不能与信息
发送者及时沟通。同时，由于广告空间昂贵而有限，通常比较感性化，对目标顾客
的选择性较差，属于大规模发送，最终效果难评价。有些广告商选择聘请专业市场
调查公司进行各种问卷调查来弥补这一缺陷，但这种方法费时费力费财，往往不能
得到准确结果，或者由于周期过长而影响广告主下一步的营销决策。网络广告抚平
了这个缺憾，交互性强是网络广告区别于传统广告的最显着特性。网络媒介实现了
信息互动，用户可以轻松获取需要的信息，广告主也可以通过网络服务系统随时了
解用户的喜好，随时得到用户反馈，根据要求迅速回应。交互式沟通使网络广告具
备前所未有的活力和竞争力，这种交互式的沟通使网络广告与电子商务紧密结合，
受众能够直接做出购买决定，在线实施交易。萊垍頭條

互动沟通使网络广告独具个性，满足了消费者的需求。不同于其他广告的\推送\方
式，网络广告的魅力和娱乐性得到了网民的自发关注和参与，有效减少了反感和抵
触情绪达到理想的广告传播效果。頭條萊垍

而从实际操作来看，网络广告发展现在有四种趋势：頭條萊垍

1）管理从无序状态趋于有序状态，就是说管理更加规范化，这有两方面的因素来
推动：首先是国家对网络广告管理的重视，比如说国家工商局刚刚颁布了一些试行
的规范和要求，从中也可以看得出政府对网络广告经营的重视。另外，网站本身也
需要把网络广告管理规范化和完善化，在创业的阶段，网络的人员素质、管理经验
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都存在一些薄弱的环节，而现在网络公司逐渐走向成熟了。頭條萊垍

2）价格问题。价格战一直在混乱中进行，有些网站甚至完全免费，这是因为网站
数量增加得很快，有些网站为创造知名度，为增加一些市场份额，把价钱都纷纷往
下降，竞争非常激烈；另外，客户在市场中日渐成熟，甚至比某些从业人员还在行
，因此价格的透明化势在必行。萊垍頭條

3）网络广告的形式已经开始多样化和复杂化。頭條萊垍

4）客户也趋向于多样化。从刚开始的it企业，比如联想、诺基亚、intel这种客户，
发展到今天如房地产、汽车、药品等客户，最让人感到振奋的是消费品行业也开始
介入网络广告，希望通过网络推广形象和产品。條萊垍頭

另外，客户行业的类型也有很大变化，原来的很多客户都是一些跨国企业，基本上
是一些国外知名的大公司，现在很多国内企业，包括民营的、国营的、甚至私营的
，也愿意投入网络广告。怎么用少量的钱来达到比较大的效果，对网络广告业是一
个挑战。萊垍頭條

总而言之，有一点可以肯定， 国互联网应用其实尚属初级阶段，新技术的不断出现
必会带给网上广告更广阔更多样化的发展。垍頭條萊

\网络营销学院\项目是由信息产业部电子人才交流中心授权，亿玛客科技（北京）
有限公司独家负责。是信息产业部为配合实施开展信息科技领域的\653工程\，为
在信息技术领域大规模专业技术人员继续教育活动而开展的复合型人才培训项目。
萊垍頭條

网络营销工程师职业技能培训课程体系共计五大职业技能模块、总计320个学时，
包含：网络营销实务及网页制作和网站实现技术基础，市场调研和网络广告，搜索
引擎营销（sem），营销型网站策划与实现，网络整合推广五个当今主流网络营销
方向，并且在每个阶段都有实训，把理论和实践相结合。教材中应用案例来展开知
识点的讲解，对重要的、核心的知识点加大练习的比例，以达到熟练运用的目的。
垍頭條萊

广告投放新手怎么做？

作为一个刚刚入手广告投放的新手来说，最为重要的就是学习：

1、学习推广平台的规则，每一个推广平台的规则都是不一样的，理解清楚平台的
规则了你才能进行下一步。
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2、学习制定推广计划，前期刚刚投放广告都是需要有一个大概的思路，你推广的
目的是什么？是获取客户，成交产品，还是品牌曝光，又或者是吸粉。有了明确的
目标，根据你的目标制定相对应的计划，每个计划制定不同的单元和创意，为下一
步做铺垫。

3、广告的测试，投放广告一定是需要测试的，测试你的关键词！目标人群画像（
地区、年龄、性别、兴趣爱好、、）广告测试先从广到窄，从多到少。通过是测试
出来的数据进行分析出你的目标客户精准画像。
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