
智行理财网
分销是什么意思（房地产分销是什么意思）

分销就是将原本平台的推广费用（广告、运营等）拿出一部分分给分销商/
分销员，让他们帮平台/商家去推广售卖。本篇文章中作者结合实际经验详
细的介绍了分销的底层逻辑，感兴趣的小伙伴们快来一起看看吧，希望对
你有所帮助。

随着互联网的发展及流量红利
逐渐封顶，越来越多的商家/企业发现获取流量的成本逐步显著提高，越来越多的商
家/企业采用分销的方式来提升自
身的推广能力，分销系统
变得越来越普遍，类似的营销玩法也越来越多，但对于系统的设计及玩法的构成稍
有不慎便会与传销相类似。

作为遵纪守法的产品狗，在初接触这部分内容时，瑟瑟发抖小心翼翼，通过资料查
询、咨询大佬、咨询律师等途径，结合自身经验，把相关内容分享给大家，希望对
大家有所启发。

一、分销概述

究竟什么是分销，其实就是建立销售渠道的意思，通俗讲，分销就是将原本平台的
推广费用（广告、运营等）拿出一部分分给分销商/分销员，让他们帮平台/商家去
推广售卖。
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本质在于搭建一种体系，驱使用户更深层次地去挖掘自身的人脉网络，从而直接或
间接地为平台持续创造价值，也为自己带来相应的返利。

每个用户都是潜在的广告体，每个分销商都是传播体，通过传播进而形成病毒式裂
变，促成交易，挖掘用户的消费需求。

对于用户来说，通过分销商信用传播，使其对于平台及媒介有一定的信任度；对于
分销商来说，通过平台提供的分销体系，获得足够丰厚的分销佣金。

对于平台来说，让用户形成自增长的闭环，减少获客成本的同时，也获得了更多精
准的用户。

分销的心理考究包含人际联结、熟人社交、认知偏差、需求满足、心理预期值。

每个用户与分销商在购买与推广时都会有一个心理预期值，当距离心中所想的目标
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过远时，就不愿意产生实际行动。

如：商品客单价较高、商品质量太次、商品的受众群体过小、商品推广难度大等。

所以什么样的平台适合做分销呢？

（1）高质量保障

不论是在电商平台还是在目前笔者所处的在线教育平台
等，商品的质量都占据较大比重，尤其是教育平台。质量是商品之本，只有在高质
量的前提下，才能够促使用户自传播。

（2）持续分佣

正所谓“天下熙熙皆为利来，天下攘攘皆为利往”，分销商无利不起早，所以在考
虑做分销体系之前，要确定自身商品是否有足够的利润可提供给分销商，企业是否
能够承受住高额的返佣，是否能够平衡企业成本与利益之间的关系。

（3）能设置公平合理有诱惑力的规则

公平合理的规则，才是系统能够持续平稳运行的关键，诱惑力则是能够持续提供分
佣，并且分佣具有一定诱惑力，人人都想成为分销商分一杯羹。

（4）明确什么样的商家/个人能成为分销商，分销群体规模有多大

分销其实是通过裂变推广获得源源不断的流量的一种方式，若人人都是分销商，相
当于变相压低了商品的价格。

若没有推广能力的商家/个人成为分销商，对企业来讲是没有什么实质作用与意义的
，从另一个角度，他们可以知道企业的某商品的“底线”，不易于商家维护自己的
商品价值。

二、分销系统设计

1. 分销资格获取

分销资格可分为申请加入型、购买加入型、平台入驻型、免费加入型。
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（1）申请加入型需提交相关资料，由平台/商家审核，通过后即可成为分销商/员

（2）购买加入型
则需要根据平台/商家规则，购买通用/制定商品、达到多少数量、支付金额达到多
少，方可成为分销商/员。这种就好比我开了一家餐馆，从某农产品市场批发蔬菜，
起初可能只能以市场价/优惠价从供货商手里拿货，当我形成稳定的采购商后，我可
能就可以以更低的价格从供货商那里拿货了。

（3）平台入驻型，这种通常针对于Saas
平台，入驻成为平台下属商家，购买高版本获取开通招募推广的资格。

（4）免费加入型
即平台/商家开通招募，同时开通邀请资格，则可通过其他代理商/员邀请成为代理
商/员。

2. 分润规则

（1）分销等级

牢记分销不能超过三级！！！牢记分销不能超过三级！！！牢记分销不能超过三级
！！！

所谓的分销等级指的是分润涉及到的分销商等级。

（2）分销职能等级

分销可设置职能等级，所谓的职能等级就好比我们岗位职级一样，亦或是游戏中的
段位，每当达成相关成就，完成相应的KPI即可升级成为更高等级，获得更丰厚的
奖励（返点比例）。

等级的升降可根据推广数、转化数、转化金额、推广活跃度等等来设定。

（3）分销关系链

分销关系链分为固定关系链与非固定关系链，固定关系链是指分销员之间建立固定
的上下级关系，下级产生交易订单，上级都可以获得奖励（注：这里涉及到分润等
级）；
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非固定关系链，指分销员之间无上下级关系，若没有相应的客户绑定关系则根据用
户通过谁的链接购买来判定分佣（分润方式与以一级分销相类似），若有客户绑定
关系，则根据绑定关系来判定分佣。

（4）分销有效期与保护期

当消费者点击了分销员A的推广链接，一段时间内该消费者在店铺内发生购买，分
销员A可获得佣金，这段时间为有效期。

保护期则表示在保护期内，分销员与客户建立了绑定关系，在保护期内，不会变更
绑定关系。

分四种情况：

1. 不设置有效期与保护期，不设置即需要消费者通过制定的推广链接购买方
可计算分润。

2. 有效期>保护期，在保护期内，客户不可被抢；保护期结束后，有效期内，
客户仍属于先前绑定的分销员，但可被其他分销员抢走，若未被抢走，期
间产生的分销订单，先前的分销员仍可获得分润；有效期结束，客户自动
与分销员解绑。

3. 保护期=有效期，即设置了明确的绑定时效与绑定关系，结束后，客户自动
与分销员解绑。

4. 有效期<保护期，此情况下，由于有效期是判断绑定关系的依据，故有效期
到期时，保护期同步到期，客户自动与分销员解绑。

（5）分润等级

与客户产生最直接链接的分销员获得一级分润（直接分润），那对应的上级获得二
级分润（间接分润），对应的上上级获得三级分润（警戒分润）。
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（6）分销佣金

分销体系佣金包含分销体系佣金、自购/销售佣金、管理佣金、邀请佣金、平台分红
等。其中分销体系佣金指某一个商品售卖后，平台/商家支出的总佣金；

自购/销售佣金为分销员直接售卖/购买某一产品产生的佣金（一级分润）；

管理佣金为直接招募的分销员（下线）自购/售卖出某一产品后我能够得到的佣金（
二级分润）；

邀请佣金为平台/商家为了促进推广与团队建设设置的如邀请注册、招募下线售卖/
购买等首单奖励佣金；

平台分红指针对于高级版分销员，平台/商家以合伙人的形式给予分红。

3. 分销的关键

（1）对于分销商

①通过不断发展下线，挖掘自身人脉，分销商可获得庞大的分销团队，所有下线都
是潜在的传播者与消费者。

②平台/商家的商品是否容易推广，质量是否过关，口碑是否过硬。
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③返佣是否可持续，是否能够激发推广的动力。

（2）对于平台/商家

①可设置拉新是否可以获得奖励，优点在于能够促使分销商积极地为平台拉取新用
户，缺点在于容易陷入无限“拉人头”中，容易滋生羊毛党，比如拼多多前期的拉
用户领钱。

同时可以对上述等级的分
润比例进行相应的倾斜，若上级获利比例
大，则有助于分销商去发展下线，快速壮大分销体系，但是不利于后续的成交，人
人都想躺赚。

若下级获利比例大虽然对于短期内的发展效果一般，但是可以保证人人都有推广的
动力，能够促进平台/商家的分销体系形成良性循环。

②冷启动阶段是否能够
打造一个爆款商品，促使分销商产生沉没成本，并激发分销商的期待与动力。

三、分销场景举例

1. 淘宝返利

不知各位在淘宝挑中商品后，是否会去寻找相应的优惠券，去某些返利群领取相应
的优惠券，使用这些优惠券可以比直接购买能够节省一部分费用，那我们所领取的
券实际在使用时，发券的分销商会获得相应的返利。
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2. 美团/饿了么优惠券

不知各位在订餐前是否会去某个公众号或其他途径领取对应的红包，通过领取的红
包购买相应的餐食，相对应的分销商即可获得相应的返利。
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3. 微商

微商也是分销的一种，逐步发展自己的下线，每发展一个下线会获得相应的返利，
不同等级的分销商获得的利润不一。

4. 某机构的推广海报

一些机构会利用分销系统，推广属于他们的商品，达成裂变效果。
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四、分销与传销的识别

作为当代遵纪守法
好青年，要清楚知道分销与传销之间的区别，这样才能避免谈销色变，保证商业行
为的正常稳定的运行。

2017年7月3日，八大部委联合印发了《
关于促进分享经济发展的指导性意见》中指出“分享经济
发展本身就是一种新的商业模式，它是创造了社会价值的，发展分享经济还应该放
在国家一直倡导的共享发展理念中去，以及供给侧结构性改革的大背景下来审视”
所以分享经济的特点有以下几点：

分享没有门槛，对于大多数人来说，0成本创业就是最大的优势，人人都是分销商
，唯一需要关注的就是自己是否认可产品，用心去分享。
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私域结合自身的影响力，达到更大势能。

通过上下级绑定，通过分享有价值的产品，连接供需关系，每个人都是财富创造中
的节点，节点与节点之间形成了管道收益，如此循环，触达更多人。

2005年《禁止传销条例》中规定：第七条，下列行为，属于传销行为。

1. 组织者或者经营者通过发展人员，要求被发展人员发展其他人员加入，对
发展的人员以其直接或者间接滚动发展的人员数量为依据计算和给付报酬(
包括物质奖励和其他经济利益，下同)，牟取非法利益的；

2. 组织者或者经营者通过发展人员，要求被发展人员缴纳费用或者以认购商
品等方式变相缴纳费用，取得加入或者发展其他人员加入的资格，牟取非
法利益的；

3. 组织者或者经营者通过发展人员，要求被发展人员发展其他人员加入，形
成上下线关系，并以下线的销售业绩为依据计算和给付上线报酬，牟取非
法利益的。

在与某律所团队沟通后，他们告诉我分销是否构成传销，主要看：

是否收取入门费、人头费、或者要求认购产品
上线是否靠拉人头、吸收下线获得收益或者返利
是否销售虚假产品或者虚高商品价格
层级是否超过三级
是否存在传销形式的团队计酬（所谓的团队计酬就是上线能从下线以及下
下线的入门费、人头费、认购产品金额中获取利益或者返利的模式）

但是上线从下线推广产品获得返佣是团队计酬，但团队计酬不一定违法，上述的几
点是要综合实际情况分析的。

所以若要避免触及红线，要做到如下几点：

规避人头费，不要做多级人头费、入门费的方式
规避虚拟团队计酬，团队计酬最重要的就是关注分佣的流转，即钱从哪里
来，上下级是否分佣取决于用户是否真实消费
确保销售的商品功效，不能夸大
分佣的层级不能超过三级

值得注意的是，什么时候平台算作组织者，组织者是要划分成为一级的。
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比如如果Saas服务商提供平台，平台下的各个商家之间产生了相应的商品采购，此
时如果采购的商品应用都自有商家的分销体系中，这就会导致层级变多，可能会触
及红线，要确保采购商之间有明确的合同阐明采购后的商品所有权，并在平台上做
好备案。

分销与传销之间的模式有所相似，从规定中我们能够发现很多内容其实比较模糊，
而且法律是有滞后性的，很多新型的问题并没有明确的法律规定，确保上面提到的
几点注意，并实时跟进法律法规，做一个守法合规的好产品。

参考文献：

在电商网站中，分销体系如何设计

深度拆解：分销体系的概念、模式及体系搭建

分销体系设计方法总结

积分商城无限级别分销体系的定义——裂变？

做分销，远比你想的要难的多

本文由@小墨同学 原创发布于人人都是产品经理，未经许可，禁止转载。

题图来自 Unsplash，基于 CC0 协议。

该文观点仅代表作者本人，人人都是产品经理平台仅提供信息存储空间服务。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                  12 / 12

http://www.tcpdf.org

