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遇见一个人
，然后一辈子。今年52
0，这个浪漫的日子，奥运冠军徐梦桃
的爱情修得正果，和未婚夫王心迪官宣结婚领证。
戴着来自王心迪“一生只能定制一枚”的DR钻戒，徐梦桃开心地对着镜头比心
。

徐梦桃求婚晒图中，璀璨的钻戒，与王心迪共同签署DR真爱协议，许下“用一
生爱一人”的至高承诺，亦引发“这是哪款钻戒”“为什么要选择DR”等热议
，掀起大众对DR求婚钻戒源源不断的关注。

                                    1 / 6



智行理财网
dr是什么意思中文（draw是什么意思中文）

图片来源：徐梦桃微博

不只徐梦桃，DR钻戒也是众多体育明星为浪漫爱情对另一半做出的“一生唯一
真爱”的承诺。

对奥林匹克主角而言，赛场下日以继夜的训练，方能成就赛场上的高光时刻，
成为冠军不易，“夺冠”爱情更难。
这些年，众多冠军用他们的浪漫爱情，全新定义了“冠军的钻戒”。
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DR钻戒是众多体育冠军们见证爱情重要时刻的重要信物，可谓是“冠军的钻戒
”。而在习惯以价格为标的珠宝行业，DR重新定义钻戒，以独特的真爱品牌理
念成为“钻戒的冠军”：2000多万粉丝追随、全球逾500家实体店、接近高化
品牌的门店坪效
、业绩亮眼……身处聚光灯下，深受市场关注的DR钻戒是否具备消费者所青睐
的珠宝龙头潜力？

爱情见证的潮流

DR钻戒=“冠军的钻戒”

徐梦桃是今年冬奥会
的热门人物。1990年出生的她，早已是体育赛场上的“老将”，赛绩史上硕果
累累，截至目前，拿下了35次世界冠军。但新夺得的这枚奥运金牌，来之不易
。

徐梦桃曾在前三届奥运中与金牌擦肩而过，这期间，她经历多次严重伤病，但
手术后的她毅然选择重回赛场。多年的坚持不放弃，终圆冬奥梦。

通过四届冬奥会，徐梦桃用一个体育精神践行者的身份，向世人讲述了“因热
爱而坚持，因梦想而坚定”的故事。这个故事里，“爱情”亦是她圆梦奥运金
牌的重要支持。老公王心迪是徐梦桃的队友，二人相识多年、互相扶持。徐梦
桃曾说，王心迪就是她心中的一股力量，让她在寻梦的道路上变得越来越好。
徐梦桃和王心迪双向奔赴的爱情，打动无数网友，被大家亲切地称作“桃心组
合”。

“桃心组合”犹如一本完美的爱情教科书，真爱就是互相珍惜，彼此温暖、彼
此成长。“在不确定中，坚持确定性”是徐梦桃的夺冠秘诀，在赛场和爱情中
都是如此。
她坚韧不拔的体育精神，和爱情中携手认定的长情，与DR钻戒“坚定彼此是唯
一”的品牌理念完美契合。

体育健儿“夺冠”爱情不易，欲开启人生下一段旅程时，在选择钻戒的标准上
，也是极为认真苛刻。从在指尖戴上钻戒的一刹那开始，便开启了一生的约定
。不只徐梦桃，近年来，众多体育界冠军都选择DR钻戒见证爱情的重要时刻。
王心迪选择DR钻戒许下自己一生唯一的真爱承诺，成功求婚徐梦桃。

“坚定彼此是唯一”的DR，不只是在销售一枚钻戒，而是在传播真爱理念、引
领真爱文化，倾注了对每一对恋人爱情的美好诠释，让他们相信可以用DR证明
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独一无二的真爱的存在，守护彼此最美的爱情。

爱是一件稀缺品，“一生仅能为一人定制”的DR初心纯粹虔诚，代表着有态度
的真爱信仰。正犹如冠军对体育事业的热爱和追求，一生为之奋斗，传承体育
精神和爱的信仰。
DR抓住不变的真爱本质，获得了一众体育冠军的信赖与选择，成为“冠军的钻
戒”。

坐拥2000多万粉丝

为全球情侣写下爱情注脚

时间会不断推移，不变的是始终的真爱。创立至今，DR在巴黎、香港、广州、
上海、北京、深圳等全球100多个城市开设了500多家门店，备受中高端消费
市场的认可，在全平台拥有2000多万粉丝，并三次入选亚洲品牌500强。

“DR能够凝聚这么多粉丝的主要原因在于其品牌理念更契合人们对真爱的向往
和需求。不管时代如何变迁，人们对真爱的渴望和需求是亘古不变的，尤其是
在科技快速发展变化的今天，人们对一生不变的爱情会更加向往。”一位行业
资深人士分析称，正是因为DR钻戒独特的品牌理念，才能吸引众多用户通过朋
友圈等社交媒体来主动分享，进而吸引更多人关注、渴望拥有一枚DR钻戒。

男士一生仅能定制一枚的DR求婚钻戒，将之送给心爱之人的严苛规定，是发自
肺腑的契约精神。DR主张的是“爱情要么不开始，要么一辈子”，现今社会舆
论对爱情的浮躁观点越来越多，彰显出坚持用“真爱”定义求婚钻戒的DR的稀
缺珍贵，选择DR也成为越来越多情侣的心声。

钻石的稀缺性弥足珍贵，
而在DR的世界，钻石不以价格为标，而是以真情为尺，度量情侣之间能否坚定
彼此是唯一、可用一生去珍惜。

受益于此，不仅仅以销售为目的的DR收获了广大人群的喜爱，更是贯穿到大众
不同恋爱阶段的需求里：期待真爱、热恋中、准备求婚/结婚、已婚。“用户选
择DR的消费场景主要涵盖求婚、结婚和纪念日礼物三大场景。”在上述资深人
士看来，不论是想表达承诺的年轻人，还是想宣告结婚的人亦或是要守护婚姻
的人，都可以用代表真爱的DR来表达爱意。

DR“用一生，爱一人”的爱情理念，深深打动了因爱而结合的体育明星，成为
了体育冠军“求婚钻戒”的选择高地，也为全球众多情侣的独家爱情故事，写
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下永恒注脚，既是珠宝界备受推崇的婚戒品牌，也是钻戒品类中的领军者。

门店坪效的佼佼者

DR钻戒=“钻戒的冠军”

DR连接为爱而聚的人，这是一个广泛而朝气蓬勃的群体，市场潜力巨大。

产品丰富
、用户黏性铸就D
R的护城河，助其在资本市场上持续
璀璨。
DR母公司迪阿股份（301177）2021年年度报告显示，2021年公司营收较20
20年同期增长87.57%至46.23亿元。

坚持独特的品牌真爱理念，善于长线布局，线下线上高曝光，使得DR品牌屹立
于行业前列。九龙仓IFS、华润万象城
等国内一线豪华商业体，都能看到DR的身影。优质商圈、高端店铺、尊享服务
，DR为持续增长的用户提供浪漫的爱情服务，并将线下店铺打造成了爱情地标
，吸引众多年轻情侣络绎不绝地前来打卡消费。此时的门店，既是DR形象宣传
的新窗口，也成为商场吸引人气、创造独特体验的新入口。

连锁反应下，DR的门店坪效在行业中名列前茅。

“DR坪效已接近高化品牌。”行业资深人士表示，DR门店坪效高的核心原因
在于，“独特的品牌理念，已在广泛的年轻人群中建立极高的认知，在求婚承
诺和真爱表达等场景中具备不可替代性的品牌价值。在很多新一代年轻消费群
体的心智中，DR已经成为求婚钻戒的优选。”

夯实的线下布局，浪漫的“爱情地标”还带动了DR线上“自来水”。据观察，
不少粉丝会主动发布、转发DR相关的内容。“随着经济的快速发展，消费者的
需求逐渐从物质需求转向精神需求，能满足消费者情感表达需求的品牌将迎来
更大的发展空间。”上述行业资深人士认为，市场上珠宝品牌众多，但鲜少能
够引发用户情感共鸣
，在这方面，DR具备领先优势。“爱的需求在情感表达中居于首位，DR代表
的真爱承诺又是情感表达中的至高点。”

在真爱的带动下，越来越多年轻的消费者对DR品牌心生向往，从而形成强大购
买力。据天猫、京东
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双电商平台的数据
显示，DR钻戒长期稳居钻戒品类榜
首。据生意参谋
检测数据，今年5月，DR钻戒旗舰店的交易指数高达98.6万，领先行业。

寻找优质标的，是投资人永远的追求，DR是否具备珠宝龙头潜力？正所谓得消
费者得天下，放眼珠宝行业，各大品牌的核心竞争已围绕品牌塑造展开，消费
者的需求才是支撑企业发展的动力。

上述行业资深人士表示，“Z世代
正在成为消费市场的主导力量，其消费行为具有个性化、圈层化和碎片化的消
费特征。他们更倾向于购买能够引起自身共鸣的商品，同时借品牌的品牌观念
来表达自我、突出个性。”

DR“一生仅能为一人定制”的品牌规则区别于其他珠宝品牌，契合年轻人对爱
情专一的追求，更能激发情感共鸣，
“冠军的钻戒，钻戒的冠军”，当之无愧！

（文章内容仅供参考，不构成任何投资建议。投资者据此操作，风险自担。）

文/刘泽
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